
Sales Manager (m/w/d)

Nexis GmbH

Die Nexis GmbH, mit Sitz in Regensburg, ist ein auf Identitäts- und Access Management (IAM) spezialisiertes 
Softwareunternehmen und Anbieter der technologieführenden Software „NEXIS 4“. Wir entwickeln 
kundenspezifische Lösungen und beraten national und international tätige Firmen rund um den Einsatz 
unserer Software zur Erhöhung der IT-Sicherheit und Compliance.
Es erwarten Dich spannende Projekte, ein motiviertes Team, moderne Arbeitsplätze und optimale 
Entwicklungsmöglichkeiten. Außerdem bieten wir flexible Arbeitszeitmodelle, eine leistungsgerechte 
Vergütung sowie flache Hierarchien in einem dynamischen, zukunftsfähigen Umfeld.

Start:
ab sofort möglich

Vollzeit TechBase Regensburg
Franz-Mayer-Str. 1, 93053 Regensburg

Deine Aufgaben Dein Profil

Deine Vorteile

Haben wir Dein Interesse geweckt?

Dann sende uns Deine Bewerbungsunterlagen inkl. 
Gehaltsvorstellungen bitte an Anna.Perkams@nexis-secure.com

• Weiterbearbeitung und proaktive 
Nachverfolgung von Leads im Prozess der 
Kundengewinnung

• Nachverfolgung von Leads und Betreuung 
unserer Vertriebs- und Integrationspartner

• Erstellen, Nachfassen und Verhandeln von 
Angeboten bis hin zum Abschluss

• Vertriebliche Vor- und Nachbereitung von 
Events (Messen, Konferenzen, Webinare, etc.)

• Gemeinsames Arbeiten mit der 
Geschäftsführung am vertrieblichen Erfolg 
des Unternehmens

• Betriebswirtschaftlich-technische Ausbildung: 
(Wirtschafts-) Informatik, 
Wirtschaftspsychologie, BWL, o.Ä.

• Einschlägige Vertriebserfahrung (B2B) oder 
Erfahrung in der Kundenbetreuung

• Neugier für Kundenbedürfnisse

• Organisationstalent

• Strukturierte, selbständige Arbeitsweise

• Teamgeist, Leistungsbereitschaft, 
Eigeninitiative, Reisebereitschaft (20%)

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Kaffee, Snacks 
& Getränke

Essens-
Gutscheine

Betriebliche 
Altersvorsorge

Weiterbildung Firmen-
Retreat

in Kroatien

Brezen-
Mittwoch

Smartphone 
mit Vertrag
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